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Данные из системы 
маркировки «Честный Знак»
На основании постановления правительства №1955 

государство дало возможность производителям 

контролировать товары и получать доступ

к данным в масштабе всей страны!

Движение 

товаров

Адреса

точек продаж

Средняя цена

продажи в регионах

Оборачиваемость

товара

02



03

Отчеты из ГИС МТ

1. ОТЧЕТ О ПРОДАЖАХ

Показывает количество проданных производителем товаров в 

точках продаж в разрезе дней и каждого конкретного продавца.

2. ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ТОВАРОВ

Показывает перемещение товаров от контрагента к контрагенту, 

начиная от ввода в оборот и заканчивая конечным выбытием. Вы 

можете узнать сколько единиц и кем было продано в розницу, 

списано или выведено из оборота по иным причинам.

3. ОТЧЕТ ПО ЦЕНАМ

Показывает средневзвешенную цену продажи товаров в разрезе 

недели и субъекта федерации от участников, у которых более чем 

в 2 местах деятельности была произведена продажа товара.
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Система РИДА 2.0 включает в себя функции сбора данных из 

отчетов ГИС МТ, хранения, систематизации, интеграции с 

внешними системами, предоставляет инструменты аналитики и 

оценки релевантности данных.

✓ Собственная BI система

✓ Интеграция с используемыми учетными, CRM, 

аналитическими системами

✓ Выгрузка систематизированных данных в файл

✓ Настраиваемые роли и права доступа для сотрудников

✓ Объединение нескольких учетных систем ГИС МТ в 

одном личном кабинете

Система РИДА 2.0
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Система РИДА 2.0 автоматически выгружает и

собирает на еженедельной основе данные,

предоставляемые ГИС МТ: отчеты по розничной

продаже, отчеты по движению товаров, отчеты по

средним ценам.

В системе РИДА 2.0 имеется возможность работы с

«сырыми» данными, применять необходимые

фильтры и производить выгрузку в файл.

Данные из отчетов



Отчет: Движение товаров
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Раздел Движение представлен в виде таблицы с данными о движении товаров, построенной на основании информации из ГИС МТ.

Для проведения аналитики в данном разделе присутствует функция Дерево движения. Данный инструмент позволяет построить визуальную цепочку

движения товаров от отправителя до конечного получателя, а также строить обратные цепочки движения.



Отчет: Движение товаров
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Инструмент Граф движения – позволяет строить визуальный граф движения, где наглядно можно проследить цепочку перемещения товара между

участниками оборота.



Отчет: Средние цены

В РИДА 2.0 реализован отчет «Средние цены», включающий в себя:

• данные, получаемые из ГИС МТ, в табличной форме с возможностью фильтрации и выгрузки в CSV;

• функционал по построению отчетов по данным о средневзвешенных ценах. Доступные визуализации отчетов: Диаграмма, Таблица, Карта, Числовой.

Отчет учитывает продажи от участников, у которых больше 2 точек продаж и в них были осуществлены продажи произведенных Вашей организацией

товаров. Данные в отчете разбиты по неделям и отображаются за выбранную полную неделю.
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Собственная BI система с удобным и простым в освоении конфигуратором построения отчетов.

В РИДА 2.0 есть собственная BI система, у которой нет риска попасть под санкции, с удобным и простым в освоении конфигуратором построения

отчетов. Пользователь может самостоятельно построить любой отчет согласно бизнес-задачам по данным разделов “Движения”/”Продажи”/”Средние

цены” с помощью конфигуратора построения отчетов. Построенный отчет еженедельно обновляется согласно актуальным данным из ГИСМТ.

0 1 Выбираем тип отчета

0 2 Выбираем вид 

визуализации 0 3 Выбираем тип 

визуализации 0 4 Выбираем оси для  

построения отчетов 0 5 Добавляем фильтры
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Собственная BI система с удобным и простым в освоении конфигуратором построения отчетов.

0 6 Получаем готовый отчет с возможностью наложения 

дополнительных фильтров, а также выгрузки отчета в Excel и PDF.
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Визуализации отчетов: Карты
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• По федеральным округам • По субъектом федерации



Визуализации отчетов: Карты

Система позволяет построить динамическую карту распределения розничных продаж в разрезе мест деятельности с возможностью увидеть не

только места деятельности, где товар представлен или продается, но и места деятельности, где ваш товар не представлен или не продавался.

При применении соответствующих фильтров возможно получить более детальные данные для решения практически любых бизнес-задач для оценки

распределения и продаж товаров в разрезе мест деятельности.
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Визуализации отчетов: Таблицы
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Визуализации отчетов: Диаграммы
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Визуализации отчетов: Диаграммы
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Информационная панель (Dashboard)
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Удобная интерактивная

информационная панель с

еженедельным обновлением

отчетов согласно актуальным

данным из ГИС МТ.

Позволяет пользователю

самостоятельно разместить

неограниченное количество

отчетов, гибко подобрать

размер карточки отчета и

разбить их по группам согласно

требованиям бизнеса. Таким

образом, есть возможность

создать отчет под любые

нетривиальные бизнес-

задачи, а не только

использовать преднастроенные

отчеты.



Преимущества использования данных из отчетов ГИС МТ
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Работа отдела продаж

✓ Сокращение трудозатрат на построение аналитических отчетов на 

данных ГИС МТ

✓ Расширение сети распространения на основе индексов дистрибуции 

✓ Оценка эффективности работы региональных представителей

Работа маркетингового отдела

✓ Оценка эффективности проводимых маркетинговых мероприятий 

✓ Оценка представленности товара в точках продаж перед запуском 

маркетинговых акций

✓ Контроль покрытия точек по промо активности и анализ продаж
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Работа коммерческого отдела

✓ Возможность видеть динамику продаж товаров

✓ Возможность отслеживания изменение средней цены товара

✓ Подготовка к переговорам с сетями

Работа с партнерами, контрагентами

✓ Выявление слишком длинных цепочек поставок

✓ Оценка срока оборачиваемости товаров

Замена коммерческих источников аналитических данных

✓ Отчеты от дистрибьюторов и торговых сетей

✓ Отчеты из ОФД

✓ Отчеты из аналитических агентств 

Преимущества использования данных из отчетов ГИС МТ



Финансовая эффективность внедрения аналитики на данных ГИСМТ
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1. Поставка товаров в новые точки продаж

2. Сокращение цепочек оптовых продаж

3. Оптимизация работы торговых представителей

4. Не допущение расходования средств на неисполненные 

маркетинговые контракты

5. Сокращение расходов на закупку аналитической 

информации



Отчеты из ГИС МТ

Надежный источник данных
Все отчеты и функции системы строятся на данных ГИС МТ, в которую все субъекты обращения 

товаров передают данные в соответствии с требованиями законодательства. Мы не используем 

аппроксимацию и экстраполяцию данных . Таким образом, Вы видите реальную картину 

распределения товаров, а не усредненные значения. Данные обогащаются с помощью внутренних 

справочников и внешних систем (гео-координаты, адреса, типы контрагентов и т.п.).

Быстрота получения данных 
Отчеты с актуальными данными можно получить уже через от 8 до 15 дней после фактической 

даты операции. Это значение зависит от решаемых задач и источника данных.

Покрытие
Отчеты покрывают все каналы продаж: Федеральные сети, Крупные локальные сети, Мелкие сети, 

Спецрозница, Традиционная розница, Онлайн каналы, Институциональные каналы (начало 2024 года), 

, Вендинги, B2B каналы (начало 2024 года), Экспорт (начало 2024 года), HoReCa (начало 2024 года), 

Оптовые операции
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КОНТАКТЫ

Чечулин Юрий

Ведущий менеджер по развитию бизнеса

тел.+7 (916) 914 75 78

y.chechulin@retail-data.center

mailto:y.chechulin@retail-data.center

